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Определение цели 
ведения канала



Возможные цели

● Продажа рекламы в канале

● Продажа своих услуг клиентам

● Продажа обучающих программ другим 

специалистам

● Нефинансовая цель



Подготовка канала 
к продвижению



Яркий аватар

● Без мелких деталей

● Лучше использовать фото автора

● Цвета фирменного стиля



Описание канала

● Информация об авторе

● Чем может быть полезен канал

● Ссылка на продукты



Закрепленный пост

● Знакомство с автором

● Навигация по контенту

● Информация о ключевых продуктах



Наполнение 
контентом



Задача контента — 
«прогревать» аудиторию 
к вам, как к специалисту, 
и к вашей услуге.



Пример контент-
плана

● Что такое контекстная реклама

● Где показывается контекстная реклама

● Каким бизнесам подойдет контекстная реклама

● Сколько стоит продвижение в Яндекс

● Кейсы: истории про паровозика, который смог :)

● Ваш подход к решению задач

● Обзор новинок Яндекс

● Рассказ о возможностях Яндекс

● Личный контент, демонстрирующий отношение 

к работе



Еще пример контент-
плана

● Кейсы: истории про паровозика, который смог :)

● Решения знакомых проблемных ситуаций

● Нетипичные подходы к решению задач 

(или типичные, но вдумчивые)

● Обзор новинок Яндекс

● Разбор инструментов

● Личный контент, демонстрирующий отношение 

к работе



Перед выходом 
рекламы на канал

● Последние 3-4 поста по основной теме канала



Плохие примеры



Выбор источников 
трафика



Зачем платить за трафик, 
когда можно не платить? (с)



Бесплатные 
источники

● Репосты

● Комментинг

● Канал в «Похожих»

● Выступления на конференциях

● Статьи на ppc.world, VC, eLama и других сайтах



Платные
источники

● Реклама в Telegram Ads

● Реклама в Яндекс Директ

● Реклама у блогеров



Telegram Ads

● Пополнение кабинета от 500 евро через 

реселлеров

● Можно рекламироваться на аудитории выбранных 

каналов или по интересам

● Оплата за показы, для каждой тематики 

есть минимальная цена



Яндекс Директ

● Трафик ведется на страницы-прокладки

● Есть боты, позволяющие передать данные 

по подпискам в Метрику



Реклама у блогеров

● Полностью зависит от личности блогера 

и его условий



Экономика канала

● Как и в любом другом бизнесе, мы можем считать 

СРА, ДРР, ROI и другие ключевые показатели

● Обычно аудитория читает канал от 1 до 12 месяцев, 

прежде чем обратиться к автору за услугой - 

поэтому имеет смысл оценивать эффект 

на длительном промежутке времени, 

хотя бы от 1 месяца

● Старайтесь использовать пригласительные ссылки 

с названием канала, где это возможно, 

и специальных ботов, фиксирующих подписки - 

это поможет оценить эффективность отдельных 

мест размещения рекламы



Спасибо 
за внимание!


