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Что такое 
продающий пост? 

Продающий пост — это текст, разработанный с целью побудить 

читателя совершить конкретное действие, например, 

подписаться на канал, перейти на сайт или сделать покупку. 



Структура 
продающего поста

● Заголовок, цепляющий внимание

● Лид — абзац, объясняющий происходящее

● Тело поста — ценность, распаковка темы

● Призыв. Например, перейти на сайт, скачать 

материал, комменты и т.д.



Ключевые 
элементы поста

Заголовок Оффер Призыв 
к действию (CTA)



Заголовок

● должен цеплять внимание и сразу 

обозначать ценность. 

Ключевые 
элементы поста



Оффер

● конкретное предложение, которое 

удовлетворяет потребности аудитории. 

Ключевые 
элементы поста



Призыв 
к действию (CTA)
● четкое указание на следующее действие.

Ключевые 
элементы поста



Примеры постов
со всеми компонентами



Пример



Пример
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Пример



Пост эффективен благодаря конкретике, ценности 

предложения и четкому призыву к действию.

Хороший продающий 
пост привлекает 
внимание и вызывает 
желание действовать



Неудачный пост может быть перегружен информацией 

или содержать нечеткий оффер. 

Пример: «Мы предлагаем вам подписаться на наш канал. 

Здесь вы найдете много интересного». 

Такой текст не цепляет внимание, не объясняет ценность 

и не содержит конкретного призыва к действию.

Неудачный пример



Как улучшить 
плохой пост
Сделайте его более конкретным и привлекательным.

Пример: «Хотите узнать, как создать успешный бизнес? 

Подпишитесь на наш канал и получите бесплатный доступ 

к курсу для начинающих предпринимателей. Начните свой 

путь к успеху прямо сейчас!» 



Как определить 
свою целевую аудиторию?
● Демографические данные

● Интересы 

● Поведение пользователей



Инструмент помогает собрать 

данные о предпочтениях аудитории 

в различных каналах.

Если вы продвигаете финансовые 

услуги, ваша аудитория может состоять 

из мужчин и женщин в возрасте 25-45 

лет с интересом к инвестициям.

Как определить 
свою целевую аудиторию?



Адаптация 
контента

Если ваша аудитория — молодые профессионалы, пост должен 

быть лаконичным и содержать современные примеры. 

Пример: «Хотите быть в курсе последних трендов в мире 

инвестиций? Подпишитесь на наш канал и получайте 

ежедневные обновления прямо в свой Telegram».



Успешная 
ориентация постов

В финансовой нише хорошо 

работает контент с примерами 

реальных историй успеха



Составление ТЗ 
и практические 
советы для написания 
продающего поста



Основные 
элементы ТЗ

● Целевая аудитория

● Цели поста

● Ключевые сообщения

● Структура поста



● Цель поста — привлечь подписчиков на канал 

о финансовых инвестициях. 

● Основные сообщения: легкость инвестирования, 

реальная прибыль. 

● Тон текста — мотивирующий, с элементами 

реальных кейсов.

Пример ТЗ



Интригующие 
заголовки и конкретика

Избегайте сложных конструкций, 

текст должен быть простым и понятным. 

Включите визуальные элементы, 

такие как эмодзи, чтобы подчеркнуть 

ключевые моменты.



Тестирование 
и анализ

Проведение A/B тестирования различных вариантов 

заголовков и CTA поможет определить, какой пост 

наиболее эффективно конвертирует. 

Например, тестирование двух вариантов CTA может 

показать, какой из них лучше работает в вашей аудитории: 

«Подпишитесь сейчас» и «Получите доступ»



Как эффективно 
использовать 
продающие посты 
в Telegram



● Текстовые

● Видео (кружки)

● Фото / Подборки

● Аудио 

● Опросы и голосования

Форматы постов
в Telegram



Создание серии постов, где:

Это создает комплексный 

подход и увеличивает 

вовлеченность

● Первый — рассказывает историю успеха

● Второй — дает полезные советы

● Третий — предлагает подписаться для получения 

дополнительных материалов

Стратегия
контент-маркетинга



Спасибо 
за внимание!

avitolog.expertoganov.digital telegram tenchat

http://avitolog.expert/
http://oganov.digital/
https://t.me/oganov
https://tenchat.ru/oganov

